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Was macht die Bestandsoptimierung mit uns besonders?

Einfache Prozesse

Schneller sowie 
zuverlässiger Service

Haftungssicherheit
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Vorteile der Bestandsoptimierung

 Unterschiedliche Versicherungsgesellschaften, unterschiedliche Prozesse. Durch eine Bündelung können Sie sich auf das 

Wesentliche fokussieren.

 Der Beitrag wird immer 1:1 umgedeckt + zusätzliche Optionen

 Leistungsstarke Tarife der Bayerischen erweitert um die Deckungsinhalte der Vorversicherung

 Haftungssicher durch Besitzstandsgarantie

 Zeitlich unbefristete Exklusivvereinbarung reduziert Bestandsabrieb

 Versicherungsschutz 2.0, exklusiv und nicht übertragbar

 Vereinfachtes Antragsverfahren, optimierte Prozesse (Beitragsprimat) 

 Unterstützung bei der Antragserstellung durch VOIS oder CSV

Unser Ziel: Den Partner durch einen unbürokratischen Antragsprozess zu stärken, damit dieser sich um 

die Beratung seiner Kunden konzentrieren kann.
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Die Besitzstandsgarantie – unser Leistungsversprechen

Unsere Besitzstandsklausel im Wortlaut:
Bei einem Schaden, der durch das Bedingungswerk des unmittelbaren Vorversicherers vollständig gedeckt wäre, 
besteht Versicherungsschutz nach Maßgabe der dem Vorvertrag zugrundeliegenden Bedingungen, damit der Kunde 
durch die aktuellen Versicherungsbedingungen der Bayerischen nicht schlechter gestellt wird.

Als Vorvertrag bei einem unmittelbaren Vorversicherers gelten Verträge, die 
• denselben Versicherungsnehmers aufweisen und deutschem Recht unterliegen;
• mindestens ein volles Versicherungsjahr bestanden haben;
• nicht vom Vorversicherer wegen eines Leistungsfalls, Nichtzahlung der Prämie oder Obliegenheitsverletzungen 

beendet wurde. Maßgeblich ist der Zeitpunkt der Erklärung der vertragsbeendenden Maßnahme durch den 
Vorversicherer.

Fairer Hinweis:

Den Nachweis über die Deckung des Schadens im Vorvertrag hat der Versicherungsnehmer zu führen. Die 
Entschädigung ist auf einen Betrag von 500.000 € begrenzt. Die Regelung gilt maximal
bis zu einer Vertragsänderung (z.B. Fahrzeugwechsel.).



631. März 2022

Unterstützung während der Bestandsoptimierung

• Anfragen Neugeschäft und 
Bestandsgeschäft außerhalb der normalen 
Annahmerichtlinien

• Zusage Sonderkonditionen
• Unterstützer für RL bei Produktschulungen 

oder Sachanfragen

Underwriting

• Anfragen zur Technik (VOIS, Bay4all)
• Fragen zur Provisionsabrechnung
• Fragen zur bestehenden Anbindung
• Produktschulung
• Angebotserstellung, wenn Anfrage im 

Rahmen der aktuellen Annahmerichtlinien 

Vertrieb

• Änderungswünsche zu Bestandsverträgen
• Zusätzliche Einschlüsse im Rahmen der 

Annahmerichtlinien
• Sonstige Anfragen und allgemeine 

Auskünfte zu Bestandsverträge
• Provisionsreklamation

Hauptverwaltung

Regionaler Underwriter

Persönlicher Regionalleiter vor Ort

Bestandsoptimierung@diebayerische.de

MDC
VSC
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Rahmenbedingungen

Mindestbestandsgröße:

 50.000 EUR und die Laufzeit der Rahmenvereinbarung beträgt immer drei Jahre.

Welche Informationen benötigt der Underwriter / Spezialist über den Versicherungsbestand des Vertriebspartner?

 Bestätigte Schadenquoten 

 Bestandsgröße je Sparte

 Das aktuelle Bedingungswerk je Sparte

 Musterpolicen

 Besonderheiten

Je ausführlicher der Versicherungsbestand dargestellt wird, desto weniger Risiken müssen bei der Abwicklung durch das Underwriting geprüft 

werden.
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Onboardingprozess

Prüfung der Unterlagen • Underwriter

Konzeptgespräch
• Underwriter + 

Regionalleiter + 
Geschäftspartner, opt. 
VD Leiter

Erstellung der 
Rahmenvereinbarung

• Underwriter 
• Es werden alle beteiligten 

Personen per Mail 
informiert

Interne Anbindung
• Underwriter  Beitragsprimat + 

erhöhter Nachlassrahmen
• Regionalleiter  Courtage Zusage 

Onboarding Termin
• Regionalleiter  Schulung Angebotssoftware, 

Einstellung Beitragsprimat und Klärung offene 
Fragen

Start der 
Bestandsoptimierung
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Verbundprodukt SecurFlex

 Nur ein Vertrag für alles!

 Übersichtlich, da nur eine Vertragsnummer erstellt wird

 Absicherung für die ganze Familie
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Die Tarifwelt der Bayerischen

Zwei Tarifvarianten

Gut versichert Top-Schutz

Komfort
Genau der richtige Schutz für all 

diejenigen, die eine höhere Leistung 
wünschen.

Prestige
Das Beste vom Besten. 

Top-Leistungen zu attraktiven Preisen, 
die überzeugen.
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Vorteil für Sie (1/2) - Das Enthaftungsprinzip der SecurFlex Police

Die Vorteile auf einen Blick

 Deutlich reduzierte Beratungs-Haftung

 Vorsorgeversicherung – neu hinzu kommende Risiken sind automatisch mitversichert!

 Automatische Risikoprüfung durch Jahres-Check-up

 Kunden erhalten immer den aktuellen Versicherungsschutz (Bedingungsupdate)

 Kostenfreie Konditionsdifferenzdeckung

 Integration von Fremdverträgen mit Beitragsverrechnung 

 Differenz-Deckung schließt Lücken

 Deutlich reduzierter Aufwand für Sach-Geschäft (Umsatz/Kosten)
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Vorteil für Sie (2/2)

 Absicherung zehn verschiedener Risiken in nur einem Vertrag.

 Hohe Bestands-Sicherheit

 Eine Prämie für alle Risiken 

 Vertriebsvorteil: Keine Möglichkeit der Gegenrechnung von Einzelsparten durch Mitbewerber!

 Leistungen höher als bei vielen Mitbewerbern

 Exzellente Bestandsvergütung
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Angebotssoftware VOIS

VOIS Angebotsrechner

Soft-

ware

csv.-

Dateie

n

Excel

Fairer Hinweis:
Bestandsoptimierung mit Excel nur bei Einzelumdeckung interessant.



1431. März 2022

Angebotssoftware VOIS
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Der Ablaufplan
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Bestandsoptimierung Gewerbewelt 2022



Ich freue mich über Ihre Kontaktaufnahme

zur Prüfung der Möglichkeiten der Bestandsoptimierung

Lucas Möckl-Martini

0173 – 6410282

Lucas.Moeckl-Martini@diebayerische.de


